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POR QUE COMO O QUE

Nov 2024

Capacitar empreendedores e 
empresas a realizarem todo o seu 
potencial no mundo digital, 
transformando visões em 
realidade através de soluções 
tecnológicas inovadoras e 
personalizadas.

Oferecendo soluções sob medida 
e se tornando uma parceira 
confiável e eficiente para 
empresas que buscam fortalecer 
sua presença digital e otimizar 
seus processos através da 
tecnologia.

Soluções digitais de alta 
qualidade, incluindo sites, 
páginas de conversão, 
landing pages e sistemas 
web personalizados.
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Modernidade Confiabilidade Profissionalismo

DinamismoInovação Elegância
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A Raizy se posiciona no mercado como uma empresa de tecnologia jovem, mas 
altamente profissional e inovadora. Seu foco está em fornecer soluções digitais de 

alta qualidade, incluindo sites, páginas de conversão, landing pages e sistemas web 
personalizados. A empresa se diferencia pela sua abordagem centrada no cliente, 
oferecendo soluções sob medida que não apenas atendem, mas frequentemente 

excedem as expectativas dos clientes.

Se você pode sonhar, 
nós podemos fazer

Raizy | FASE 01 | Estratégia de marca



Nov 2024

Não apenas entregamos websites e 
sistemas - entregamos o futuro digital 
que você imagina para o seu negócio.

Promessa
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Nossa razão de ser

� Inspirar Inovação: Acreditamos que cada ideia tem o potencial de mudar o mundo. Nossa 
missão é dar vida a essas ideias através da tecnologia�

� Empoderar Sonhadores: Fornecemos as ferramentas e o conhecimento necessários para 
que nossos clientes possam sonhar grande e realizar ainda maior�

� Construir Pontes Digitais: Conectamos empresas com seu público-alvo, criando 
experiências digitais que ressoam e engajam�

� Cultivar Excelência: Buscamos incansavelmente a perfeição em cada linha de código, em 
cada pixel de design, elevando o padrão do que é possível no mundo digital�

� Fomentar Crescimento: Nosso sucesso é medido pelo sucesso de nossos clientes. 
Crescemos juntos, aprendemos juntos e inovamos juntos.
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CRIADOR
"Se pode ser imaginado, pode ser criado"

O alinhamento entre o lema do arquétipo e o slogan da Raizy é 
evidente, enfatizando a capacidade da empresa de transformar 
ideias abstratas em realidades digitais concretas. O arquétipo do 
Criador proporciona à Raizy uma poderosa lente através da qual 
pode moldar sua identidade de marca, comunicação e estratégias 
de negócio. Ao abraçar plenamente este arquétipo, a Raizy se 
posiciona como uma força inovadora e transformadora no mercado 
de desenvolvimento web e soluções digitais, pronta para dar vida 
às visões mais ambiciosas de seus clientes.
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O público-alvo da Raizy é formado 
predominantemente por empresários e gestores 
maduros, sendo em sua maioria homens a partir 
dos 25 anos, embora também exista uma parcela 
significativa de mulheres empreendedoras. Este 
grupo se caracteriza por uma sólida compreensão 
do mundo dos negócios, pertencendo às classes 
média e alta, com capacidade e disposição para 
investir em soluções tecnológicas de qualidade.
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� São profissionais que já alcançaram certo nível de sucesso em seus empreendimentos e agora 
buscam elevar seus negócios a um novo patamar através da tecnologia.

� Valorizam especialmente a qualidade e o profissionalismo, estando dispostos a investir em soluções 
que realmente façam a diferença em seus negócios.

� São empreendedores que, independentemente de sua familiaridade com a tecnologia, reconhecem a 
necessidade urgente de modernização e digitalização.

� O comportamento de compra deste público é marcado por uma análise criteriosa antes da tomada 
de decisão.

� Enfrentam o desafio comum de equilibrar a necessidade de inovação com as demandas diárias de 
suas empresas.
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O Empreendedor Tradicional em Digitalização

42 anos

Proprietário de uma 
rede local de padarias

Marcelo construiu sua rede de padarias ao longo 
de 15 anos, começando com uma única loja 
familiar. Ele tem um bom entendimento do negócio 
tradicional, mas reconhece a necessidade urgente 
de digitalização para manter a competitividade.

� Criar uma presença online forte para sua rede de padaria�
� Implementar um sistema de pedidos online e deliver�
� Melhorar a gestão do negócio através de um sistema integrado

� Pouca familiaridade com tecnologias digitais avançada�
� Resistência de alguns funcionários mais antigos à mudanç�
� Concorrência crescente de startups de alimentação

Oferecendo uma solução completa que inclui site responsivo, 
sistema de pedidos online, e um painel de gestão intuitivo, tudo 
com treinamento incluído e suporte contínuo.


Casado, 2 filhos 
(12 e 15 anos)

Idade

Ocupação

Situação

Perfil

MARCELO SANTOS

Objetivos

Desafios

Como a Raizy pode ajudar
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A Empreendedora Digital em Ascensão

31 anos

Fundadora de uma startup 
de educação online

Carolina é uma ex-professora que fundou sua 
startup de educação online há 3 anos. Ela é 
tecnologicamente experiente e está sempre 
buscando maneiras de melhorar sua plataforma 
e expandir seu alcance.

� Escalar sua plataforma de educação online para atender mais aluno�
� Implementar recursos avançados de análise de dados e IA para 

personalizar a experiência de aprendizad�
� Otimizar a experiência do usuário para aumentar a retenção de alunos

� Recursos financeiros limitados para desenvolvimento tecnológic�
� Necessidade de se destacar em um mercado educacional online 

cada vez mais competitiv�
� Manter a qualidade do ensino enquanto escala o negócio

Desenvolvendo uma plataforma educacional robusta e escalável, com 
recursos de IA para personalização de conteúdo, e oferecendo soluções 
de análise de dados para otimizar a experiência do usuário e a retenção 
de alunos.

Solteira

Idade

Ocupação

Situação

Perfil

Carolina Lima

Objetivos

Desafios

Como a Raizy pode ajudar
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O Dono de Agência Digital em Expansão

34 anos

Fundador e CEO de uma 
agência digital de médio 
porte

Rafael começou como freelancer há 8 anos, 
cresceu para uma agência e hoje lidera uma 
equipe de 15 pessoas. Sua agência atende 
principalmente empresas de médio porte, 
oferecendo serviços de marketing digital e 
desenvolvimento web. 

� Aumentar a capacidade de entrega da agência sem comprometer a 
qualidad�

� Encontrar um parceiro confiável para terceirizar projetos de 
desenvolvimento mais complexo�

� Implementar processos escaláveis para gerenciar múltiplos projetos 
simultaneamente

� Dificuldade em encontrar parceiros técnicos confiáveis para terceirizaçã�
� Pressão constante para manter prazos e qualidade com múltiplos projeto�
� Gerenciamento do fluxo de caixa com projetos de maior porte

A Raizy pode atuar como parceira técnica da agência, fornecendo serviços de 
desenvolvimento web e suporte especializado. Com processos bem definidos e 
soluções personalizáveis, a empresa ajuda Rafael a expandir sua capacidade de 
entrega mantendo a qualidade e autonomia de sua agência perante os clientes.

Casado, sem filhos

Idade

Ocupação

Situação

Perfil

RAFAEL MARTINS

Objetivos

Desafios

Como a Raizy pode ajudar
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� Presença online profissiona�
� Aumento da visibilidade no mercad�
� Melhoria na comunicação com cliente�
� Acessibilidade 24/7

� Aumento nas taxas de conversã�
� Melhor retorno sobre investimento em marketin�
� Dados precisos sobre o comportamento do cliente

� Foco em objetivos específicos de marketin�
� Maior eficiência em campanha�
� Facilidade para testar diferentes abordagens

� Otimização de processos interno�
� Aumento da produtividad�
� Soluções adaptadas às necessidades específica�
� Escalabilidade

� Qualidade superior do trabalh�
� Entrega rápid�
� Suporte técnico confiáve�
� Potencial para expansão futura

� Tranquilidade por trabalhar com profissionais confiávei�
� Entusiasmo com as possibilidades tecnológica�
� Sensação de parceria e não apenas de relação cliente-

fornecedo�
� Confiança no sucesso a longo prazo

� Orgulho de ter uma solução únic�
� Sensação de modernidade e inovaçã�
� Confiança no futuro do negóci�
� Satisfação com a eficiência operacional

� Satisfação ao ver resultados tangívei�
� Entusiasmo com o crescimento do negóci�
� Sensação de controle sobre o funil de vendas

� Empolgação com novas oportunidades de negóci�
� Confiança na capacidade de atrair cliente�
� Sensação de estar à frente da concorrência

� Orgulho de ter uma imagem digital sofisticad�
� Confiança na representação online da marc�
� Tranquilidade por ter uma presença digital robustaSites

Páginas de Conversão

Landing Pages

Sistemas Web Personalizados

Serviços Gerais

BENEFÍCIOS RACIONAISSERVIÇOS BENEFÍCIOS EMOCIONAIS



Soluções visuais

Raizy Nov 2024

FASE 02



PALETA DE CORES
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A paleta é composta por tons claros e 
escuros de verde e azul. A combinação 
das cores transmite modernidade e 
inovação, além de profissionalismo e 
elegância sutil ao optarmos por uma 
paleta com cores próximas entre si.

#02061A #09ED6F #307CFB #D3F2D3 #D3DFFE
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Se você pode sonhar, 
nós podemos fazer.

Não apenas entregamos websites e 
sistemas - entregamos o futuro digital 
que você imagina para o seu negócio.

Krona One

Kumbh Sans

A tipografia é a voz da marca.

A estratégia aqui é que essa voz transmita 
modernidade e profissionalismo, por isso, como 
fonte principal, escolhemos uma tipografia sem-
serifa com uma certa personalidade que reforça 
a ideia de inovação da marca e para apoio, uma 
tipografia sem-serifa minimalista e legível, 
facilmente aplicada nos meios digitais.
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O símbolo da Raizy visa transmitir tecnologia e 
modernidade através das formas geométricas, 
profissionalismo pela estrutura limpa e precisa, 
confiabilidade através do peso visual 
equilibrado, simplicidade e clareza pelo design 
minimalista e, fazendo alusão ao nome da 
marca através da silhueta sutil de montanha na 
letra A, a elevação que a marca representa.
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Its easy to 
raise your 
dreams.

t e c h  s o l u t i o n s
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Feito 

sob medida

para o seu 
negócio.
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